Umowa dystrybucyjna a ochrona konkurencji

Umowa dystrybucyjna, jak inne umowy wspotpracy gospodarczej miedzy przedsiebiorcami,
musi by¢ zgodna z przepisami prawa ochrony konkurencji. Cho¢ jest ona porozumieniem
wertykalnym a wiec umowg miedzy podmiotami znajdujgcymi sie najczesciej na roznych
szczeblach obrotu (relacja dostawca — dystrybutor), to niekiedy rozwigzania w niej przyjete
moga skutkowac¢ naruszeniem przepiséw o ochronie konkurenciji.

Czym w ogole jest umowa dystrybucyjna?

Z umowg dystrybucyjng mamy do czynienia w sytuacji, gdy jeden przedsiebiorca (dostawca)
sprzedaje drugiemu przedsiebiorcy oferowane przez siebie towary, a ten drugi przedsiebiorca
(dystrybutor) nabywa te towary w celu ich dalszej odsprzedazy. Dlatego tez nie ma mowy o
umowie dystrybucyjnej, gdy nabywca zuzywa zakupione przez siebie towary do witasnej
dziatalnosci. Ponadto, wazny jest wspdlny interes obu storn, ktéry polega na zbyciu jak
najwiekszej liczby lub ilosci towardw objetych trescig umowy.

Umowa dystrybucyjna nie jest umowa agencyjna

Umowa dystrybucyjna ze swej natury podobna jest do umowy agencyjnej (przedstawicielstwa
handlowego). Generuje jednak inng odpowiedzialnos¢ dla dystrybutora niz umowa agencyjna
dla przedstawiciela. Zasadnicza roznica polega na tym, ze dystrybutor nabywa towary od
dostawcy, a zbywajgc je, pozostaje bezposrednio odpowiedzialny za sprzedany towar
wzgledem kupujgcego. Przedstawiciel handlowy natomiast posredniczy jedynie w sprzedazy
towaréw dostawcy bez jednoczesnego ponoszenia odpowiedzialnosci za towar, poniewaz
strong umowy sprzedazy pozostaje podmiot, ktérego przedstawiciel handlowy reprezentuije.

Umowa dystrybucyjna jako tzw. umowa nienazwana, czyli nie uregulowana w prawie cywilnym
jest najscidlej zwigzana z umowg sprzedazy. Zawiera ona regulacje ramowe dla
wykonawczych umow sprzedazy, czyli okresla wzajemne prawa i obowigzki stron w przypadku
zawarcia umowy sprzedazy.

Nalezy jednak pamietaé, ze istotny element umowy dystrybucyjnej odnosi sie do pojecia
posrednictwa handlowego, ktére wymaga od stron umowy wzajemnej wspotpracy.

Rodzaje umoéw dystrybucyjnych
W literaturze wyréznia sie nastepujgce rodzaje umow dystrybucyjnych:

1. dystrybucje selektywng zwang rowniez umowg dealerskg — polega ona na tym, ze
dostawca zobowigzuje sie sprzedawac bezposrednio lub posrednio towary lub ustugi
objete porozumieniem tylko dystrybutorom wybranym wedtug okreslonych kryteriow;

2. dystrybucje wylgczng — polega ona na tym, ze dostawca przyznaje wytgcznos¢ na
sprzedaz towaru danemu dystrybutorowi;

3. dystrybucje z wylacznoscig zakupu — polega ona na tym, ze dystrybutor zobowigzany
jest nabywac towary wytacznie od dostawcy lub od osoby wskazanej przez dostawce;

4. niektorzy wskazujg réwniez umowe franchisingu, przy ktérej nie tylko towar, a sposéb
prowadzenia dziatalnosci, know-how, renoma franchisingodawcy sg przedmiotem

umowy.
Powyzszy podziat nie jest zupetny. Strony mogg uksztattowac tgczacy je stosunek umowy
dystrybucyjnej w taki sposob, ktéry nie bedzie odpowiadat Zadnemu z powyzej wskazanych
rodzajow umow dystrybucyjnych lub, ktéry bedzie zawierat potgczenie kilku rodzajow tych



umow, z uwzglednieniem oczywiscie wilasciwych przepisébw prawa, w szczegolnosci
przepisoéw dotyczgcych ochrony konkurenc;ji.

Porozumienia ograniczajgce konkurencje w umowach dystrybucji

Zgodnie z polskimi i unijnymi przepisami zakazane sg porozumienia, ktorych celem lub
skutkiem jest wyeliminowanie, ograniczenie lub naruszenie w inny sposob konkurencji na
rynku wiasciwym. Dlatego tez umowa dystrybucyjna, bez wzgledu na to, w jaki sposob
zostanie sformutowana, musi uwzglednia¢ pewne ograniczenia prawne przewidziane w tych
regulacjach. Z tego powodu zobowigzania zawarte w umowie dystrybucyjnej, ktore
ograniczajg swobode stron umowy w zakresie prowadzenia ich dziatalnosci gospodarczej, w
tym te, kiére odnoszg sie warunkow sprzedazy dystrybutorowi produktéw i ich dalszej
odsprzedazy, mogg zosta¢ uznane za zakazane w Swietle przepiséw prawa konkurencji.

Bezpieczna przystan dla przedsiebiorcéow

W istocie jest jednak tak, ze zaréwno prawodawca unijny, jak ustawodawca polski w
stosownych rozporzgdzeniach wykonawczych dopuscili mozliwos¢ wprowadzenia do uméw
postanowien, ktére faktycznie ograniczajg konkurencje, jednak ich korzystne skutki
przewyzszajg negatywne konsekwencje dla konkurencji. Na gruncie polskich regulaciji
najistotniejszym aktualnie aktem prawnym dla stron umowy dystrybucyjnej jest rozporzadzenie
Radcy Ministrow z dnia 30 marca 2011 r. w sprawie wylgczenia niektorych rodzajow
porozumien wertykalnych spod zakazu porozumien ograniczajgcych konkurencje (t.j. Dz.U. z
2014 r., poz. 1012) — zwane dalej Rozporzadzeniem Wytgczeniowym.

Rozporzadzenie Wytgczeniowe zasadniczo zezwala stronom umowy dystrybucyjnej na
wprowadzanie postanowien, ktére stanowityby porozumienia ograniczajgce konkurencje,
jednakze jego zastosowanie jest zawezone do stron umowy dystrybucyjnej, ktérych udziat w:

* rynku sprzedazy danego towaru (w przypadku dostawcy) oraz
= w rynku nabycia tego towaru (w przypadku dystrybutora) nie przekracza 30%.

Postanowienia zawsze zakazane w umowie dystrybucyjnej

Rozporzadzenie Wytgczeniowe wymienia réwniez pewne kategorie postanowien
ograniczajgcych konkurencje, ktére w zasadzie za kazdym razem bez wzgledu na wielko$¢
udziatu w rynku kazdej ze stron zostang uznane za sprzeczne z prawem. W$r6d zakazéw tych
mozna wskazac:

= postanowienia, ktére majg na celu ograniczenie prawa dystrybutora do ustalania ceny
sprzedazy przez narzucenie przez dostawce minimalnych lub sztywnych cen
sprzedazy towardw objetych umowg dystrybucyjng;

= wprowadzenie catkowitego zakazu sprzedazy nabytych od dostawcy towaréw osobom
zamieszkatym na danym terytorium.

Nalezy nadmieni¢, ze w przypadku uméw dystrybucyjnych dotyczgcych sektora pojazdéw
samochodowych przewidziano dodatkowe obostrzenia w zakresie mozliwosci wprowadzania
postanowien ograniczajgcych konkurencje.

Podsumowanie

Z uwagi na to, ze umowa dystrybucyjna nie ma swojej kodeksowej regulacji, w tresci same;j
umowy nalezy potozy¢ szczegdlny nacisk na wiasciwe uregulowanie wzajemnych praw i
obowigzkow stron. Nalezy rowniez uwzgledni¢ ograniczenia natozone na przedsiebiorcéw na
podstawie przepisbw prawa konkurencji. Moze sie bowiem okaza¢, ze wprowadzone



rozwigzanie, ktoére z zatozenia miato by¢ korzystne dla obu stron, jest niewazne i stwarza
ryzyko obcigzenia przedsiebiorcéw karg finansowg naktadang przez Prezesa UOKIK.
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