Porozumienie z windykatorem szansg dla dtuznika

W pierwszym odczuciu diuznika windykator pukajgcy do drzwi jest rownoznaczny z wejsciem
sprawy naszego dlugu na droge sgdowg. Rozpoczecie dziatah zmierzajgcych do odzyskania
naleznosci nie zawsze oznacza skierowania sprawy do sadu. Przeciwnie, wytoczenie
powddztwa o zaptate przeciwko diuznikowi to w zasadzie ostatecznos$é, koncowy krok
wierzyciela. Ma on miejsce zazwyczaj wowczas, gdy wczesniejsze przedsgdowe wiasnie
proby osiggniecia porozumienia z dtuznikiem okazaty sie bezskuteczne i nie doprowadzity do
sptaty zadtuzenia. Nalezy pamietaé, iz droga sgdowa, ktéra poprzedzajgca przymusowg
egzekucje, zwigzana jest niejednokrotnie ze znacznymi niedogodnosciami, nie tylko dla
dluznika, lecz takze dla wierzyciela. Sg nimi wysokie niejednokrotnie koszty postepowania,
m.in. obowigzek zaptaty wpisu sgdowego czy koszty obstugi prawnej, a takze przewlektos¢
postepowania. Wierzyciel zatem nie bedzie zazwyczaj ,na site” dgzy¢ do procesu, lecz starat
sie bedzie uzyskac¢ zaspokojenie bez koniecznosci wytaczania powodztwa. W tym kontekscie
dtuznik, nie powinien baé sie kontaktu z windykatorem, jak czesto potocznie okres$la sie osobe
podejmujgcg w imieniu wierzyciela czynnosci zmierzajgce do odzyskanie wierzytelnosci.

Porozumienie z windykatorem

Zasadniczo, szansa na porozumienie istnieje zawsze, takze po wszczeciu postepowania
sgdowego, a nawet egzekucyjnego. Oczywiscie, decyduje tutaj wola wierzyciela, ktéry moze
nie by¢ zainteresowany porozumieniem, w szczegolnosci w przypadku, gdy wczeéniejsze
deklaracje dtuznika w zakresie spfaty nie zostaty dotrzymane. Istotnym jest aby, o ile dtuznik
nie jest w stanie terminowo uregulowac wierzytelnosci, sam wykazat inicjatywe w zakresie
kontaktu w wierzycielem, poinformowat go o swojej sytuacji finansowej, np. czasowych
zatorach ptatniczych.

Nalezy wowczas zaproponowac¢ konkretne i przede wszystkim realne z punktu widzenia
diuznika warunki zapfaty. W sytuacji, gdy wierzyciel nie zajmuje sie osobiscie obstugg
zadtuzenia, lecz powierzyt czynnosci tego rodzaju wyspecjalizowanej jednostce, np. kancelarii
prawnej czy firmie windykacyjnej, dtuznik winien nawigzaé kontakt z takim wiasnie podmiotem.
Wracajgc kwestii dotyczgcej momentu zawarcia porozumienia z wierzycielem pamietajmy, iz
moze ono zostac zawarte takze w toku procesu, w formie tzw. ugody sgdowej, ktéra zastepuje
wyrok. Jest ona zazwyczaj korzystna dla obu stron. Diuznikowi pozwala bowiem na uzyskanie
pewnych ustepstw ze strony wierzyciela, np. odroczenie terminu pfatnosci, wierzyciel ma zas
pewnosc, ze w przypadku, gdyby ugoda nie zostata wykonana przez dtuznika, bedzie mogt na
jej podstawie prowadzi¢ egzekucje, po uprzednim nadaniu na takg ugode, tzw. klauzuli
wykonalnosci.

Kluczowe jest zaproponowanie bardzo precyzyjnych propozycji sptaty zadtuzenia, ale takze
takich, ktére na 100% beda mozliwe do spetniania. O ile zatem dtuznik proponuje roztozenie
ptatnosci na raty, winien wskaza¢ od razu szczegdtowy harmonogram, tj. termin kazdej raty



oraz konkretng sume, jaka ma zosta¢ kazdorazowo uiszczona. Z punktu widzenia wierzyciela
istotng kwestig, od ktorej niejednokrotnie uzaleznia on w ogoéle zawarcie porozumienia
z dtuznikiem na etapie przedsadowym, i na ktérg dtuznik winien zwréci¢ uwage w swoich
propozycjach, jest uzyskanie odpowiedniego zabezpieczenia ptatnosci. Bez takiego
zabezpieczenia, w przypadku niedotrzymania warunkéw ugody, wierzyciel pozostaje nadal
bez pieniedzy, dodatkowo stracit jednakze czas. Aby zapobiec tego rodzaju konsekwencjom,
wierzyciel wymaga czestokro¢ swoistej gwarancji, ze w przypadku ewentualnego
niewykonania porozumienia przedsgdowego, bedzie moégt w szybki i bezpieczny sposob
(w poréwnaniu z procesem) uzyskaé zaspokojenie wierzytelnodci. Taki zabezpieczeniem
moze by¢ m.in. dobrowolne poddane sie dtuznika egzekucji w akcie notarialnym.

Warunki porozumienia

Zawsze warto nawigzacC kontakt z wierzycielem, czy tez jego przedstawicielem. Zawarcie
porozumienia zmierzajgcego przyktadowo do odroczenia terminu ptatnosci, mozliwe jest
formalnie réwniez na etapie egzekucji, jakkolwiek przypadki takie nalezg w praktyce do
rzadkosci. Na porozumienie zazwyczaj za pozno jest w sytuacji, gdy diuznik nie wykonat
wczesniej zawartej ugody. Niejednokrotnie w takiej sytuacji, wierzyciel przestaje juz ufac
dtuznikowi, traktujgc kolejng prosbe o zawarcie porozumienia jako dziatanie wylgcznie dla
zwioki. W tym kontekscie istotnym jest, aby, jak wspomniatem dwukrotnie uprzednio,
zaproponowac takie warunki ugody, ktére bedg mogty zostac faktycznie dotrzymane.
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